
Gründungszuschuss! 
Fördermöglichkeit für Gründende aus 
der Arbeitslosigkeit

Stark starten mit Plan -
der Businessplan im Fokus!



Webinar Team
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Inhalte der Präsentation
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Aufbau und Nutzen eines Businessplans

Aufzeigen zentraler Bestandteile

Unternehmenswerkstatt Deutschland

Unterstützung durch die IHK



Inhalte der Präsentation
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Aufbau und Nutzen eines Businessplans

Aufzeigen zentraler Bestandteile

Tools/ Unternehmenswerkstatt Deutschland

Unterstützung durch die IHK



▪ Er verschafft Klarheit über das Konzept und zu 
ergreifende Schritte (was einmal schriftlich formuliert 
wurde, wird klarer!).

▪ Der berühmte rote Faden wird geschaffen.

▪ Die strukturierte Aufarbeitung bietet die Möglichkeit, 
Denkfehler zu korrigieren.

▪ Ein Geschäftsplan erleichtert die Kommunikation zu 
Kapitalgebern und Geschäftspartnern.

▪ Ein Geschäftsplan hilft bei der Steuerung des 
Unternehmens.

→ Kontrolle und Korrektur (nach Gründung)

Der Geschäftsplan ist die Basis für Ihren Erfolg! 
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Der Businessplan – Warum das Ganze?
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Aufbau und Nutzen eines Businessplans

Aufzeigen zentraler Bestandteile

Tools/ Unternehmenswerkstatt Deutschland

Unterstützung durch die IHK



○ 1. Kurzfassung (Executive Summary)

○ 2. Geschäftsidee

○ 3. Zielgruppe & Marktanalyse

○ 4. Wettbewerb

○ 5. Marketing & Vertrieb

○ 6. Organisation & Team

○ 7. Rechtsform

○ 8. Finanzen

○ 9. Chancen & Risiken
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Aufbau Businessplan
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Executive Summary

Das Aushängeschild Businessplans – steht am Anfang, wird aber zuletzt 
geschrieben.

Kurz, prägnant, überzeugend.

Beantworte: Was mache ich? Warum jetzt? Warum ich?



Geschäftsidee
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Produktbeschreibung
oder Beschreibung der

Dienstleistung 
verständlich!!!

Welches Problem lösen 
Sie?

Welchen Mehrwert 
bieten Sie?

Wie unterscheiden Sie
sich vom Wettbewerb?
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Zielgruppe & Marktanalyse

Wer sind ihre

Kund:innen?

Wie groß ist der 

Markt?

Welche Trends 

oder Nischen 

bieten Chancen?
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Wettbewerbsanalyse

Wer und wo ist der 
Wettbewerb?

Was machen sie besser 
oder schlechter?

Wo liegt ihr 
Alleinstellungsmerkmal

(USP).

Wichtig: Klare 
Marktpositionierung



Marketing & Vertrieb
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Kernfrage: Wie erreichen Sie 

den Kunden?

Instrumente der 

Kundenansprache

Preiseniveau und warum? 



Organisation & Team

○ Wer steckt hinter der Idee?

○ Welche Kompetenzen bringt die Gründerperson bzw. das 
Gründerteam mit?

○ Wie ist die Aufgabenverteilung?

○ Werden alle Aufgaben intern erledigt oder Teile 
ausgelagert?
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Finanzplanung

Finanzierung

• Bestimmung Kapitalbedarf (Investitionen, Betriebsmittel) 

• Lebenshaltung (privater Kapitalbedarf)

• Mittelherkunft (z.B. Eigenkapital, Fremdkapital, 
Kapitalgeber)

• Gibt es Sicherheiten?
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Finanzplanung

Investitionen

• Umsatz- und Rentabilitätsvorschau der nächsten drei 
Geschäftsjahre 

• Liquiditätsvorschau auf Monatsbasis

• Puffer einplanen!!
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Chancen und Risiken

○ Welche Erfolgsfaktoren gibt es?

○ Welche Risiken sind erkennbar?

○ Wie kann man Risiken aktiv managen oder absichern?

○ Tipp: SWOT-Analyse
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UWD -Tool



Unternehmenswerkstatt Deutschland
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Unternehmenswerkstatt Deutschland
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Unternehmenswerkstatt Deutschland
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Unternehmenswerkstatt Deutschland
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Aufbau und Nutzen eines Businessplans

Aufzeigen zentraler Bestandteile

Unternehmenswerkstatt Deutschland

Unterstützung



Beratung und Information – die IHK Offenbach am Main hilft!

24

→  Einstiegsberatung

→  Orientierungsberatung

→  Nachfolgeberatung

→  Expertengespräche

→  Informationsveranstaltungen

→  Weiterbildung

→  Netzwerke



Vielen Dank

Wir sind Wirtschaft
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